EARLY WARNING SIGNS KERN

Ga tijdig aan de slag met early warning signals en zet met uw organisatie tijdig in op “improvement”.
Hiermee voorkomt u vaak dat “recovery” in een later stadium noodzakelijk is!
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inzicht in de renta-

biliteit per product
of dienst

Geen of beperkt
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Focus op sanering
in kostenstructuur
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Beperkt eigen
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Stand geactiveerde
onderhanden
projecten en over-
lopende activa in
de balans loopt op
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Producten en/of
diensten lijken aan
het einde van de
levenscyclus en er
wordt niet gewerkt
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Beleid op afbouw
in plaats van groei
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Belang van de
onderneming staat
niet altijd voorop
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